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Disefio de escaparates

Duracién: 80 horas
Precio: euros

Modalidad: e-learning

Metodologia:

El Curso sera desarrollado con una metodologia a Distancia/on line. El sistema de ensefianza a distancia esta
organizado de tal forma que el alumno pueda compatibilizar el estudio con sus ocupaciones laborales o
profesionales, también se realiza en esta modalidad para permitir el acceso al curso a aquellos alumnos que
viven en zonas rurales lejos de los lugares habituales donde suelen realizarse los cursos y que tienen interés en
continuar formandose. En este sistema de ensefianza el alumno tiene que seguir un aprendizaje sistematico y un
ritmo de estudio, adaptado a sus circunstancias personales de tiempo

El alumno dispondra de un acceso a una plataforma de teleformacion de Ultima generacién con un extenso
material sobre los aspectos tedricos del Curso que debera estudiar para la realizaciéon de pruebas objetivas tipo
test. Para el aprobado se exigira un minimo de 75% del total de las respuestas acertadas.

El Alumno tendra siempre que quiera a su disposicion la atencion de los profesionales tutores del curso. Asi
como consultas telefénicas y a través de la plataforma de teleformacion si el curso es on line. Entre el material
entregado en este curso se adjunta un documento llamado Guia del Alumno donde aparece un horario de
tutorias telefonicas y una direccion de e-mail donde podra enviar sus consultas, dudas y ejercicios El alumno
cuenta con un periodo maximo de tiempo para la finalizacion del curso, que dependera del tipo de curso elegido
y de las horas del mismo.
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Profesorado:

Nuestro Centro fundado en 1996 dispone de 1000 m2 dedicados a formacion y de 7 campus virtuales.

Tenemos una extensa plantilla de profesores especializados en las diferentes areas formativas con amplia
experiencia docentes: Médicos, Diplomados/as en enfermeria, Licenciados/as en psicologia, Licencidos/as en
odontologia, Licenciados/as en Veterinaria, Especialistas en Administracion de empresas, Economistas,
Ingenieros en informatica, Educadodores/as sociales etc...

El alumno podra contactar con los profesores y formular todo tipo de dudas y consultas de las siguientes formas:

-Por el aula virtual, si su curso es on line
-Por e-mail
-Por teléfono

Medios y materiales docentes

-Temario desarrollado.
-Pruebas objetivas de autoevaluacion y evaluacion.

-Consultas y Tutorias personalizadas a través de teléfono, correo, fax, Internet y de la Plataforma propia de
Teleformacion de la que dispone el Centro.

Titulacion:

Al finalizar el curso obtendras un certificado de realizacion y aprovechamiento del curso segin el siguiente
modelo:
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diploma

ha realizado con aprovechamiento el curso:

Medicina Estética. Tratamientos Corporales

Caodigo AF/ Grupo 3061/1, de 60 horas de duracion, realizado desde el
dia 07/11/2019 al dia 30/12/2019, en el que se impariid el programa
que se especifica al dorso.

Director del Centro Interesado/a

Prequisitos previos:

No hay requisitos previos ni profesionales ni formativos

Salidas profesionales:

Esta formacién esta encaminada a obtener una mejor cualificacion y competencia profesional.

Programa del curso:

TEMA 1. EL ESCAPARATE Y SU EVOLUCION HISTORICA
1.1. INTRODUCCION
1.2. RECORRIDO HISTORICO

TEMA 2. PRINCIPIOS FUNDAMENTALES DEL ESCAPARATE
2.1. INTRODUCCION

2.2. FUNCIONALIDAD

2.3. ESTILO PROPIO

2.4. SIMPLICIDAD

2.5. CREATIVIDAD
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2.6. UNIDAD
2.7. OPORTUNIDAD

2.8. ECONOMIA

2.9. ADAPTACION

TEMA 3. FORMACION Y CONOCIMIENTOS DEL ESCAPARATISTA

3.1. INTRODUCCION

3.2. CONOCIMIENTOS DEL MERCADO

3.3. HABILIDADES Y CONOCIMIENTOS TECNICOS

3.4. HABILIDADES Y CONOCIMIENTOS ARTISTICOS

3.5. LOS ESTUDIOS QUE CONFORMAN LA BASE DE SUS CONOCIMIENTOS

TEMA 4. LA COMP,OSICION Y SUS PRINCIPIOS

4.1. INTRODUCCION )

4.2. EQUILIBRIO, SIMETRIA, PESO Y VOLUMEN ] )

4.3. EL PUNTO, LA LINEA, LA FORMA'Y SU PERCEPCION PSICOLOGICA
4.4. LA ARMONIA

4.5. COMPOSICIONES

TEMA 5. EL PROCESO DE VENTA
5.1. LA VENTA COMO FINALIDAD
5.2. FASES DE LA VENTA

5.3. LA ATENCION AL CLIENTE

TEMA 6. EL COLOR

6.1. INTRODUCCION )

6.2. COLORES CALIDOS Y FRIOS

6.3. EFECTOS PSICOLOGICOS DEL COLOR

TEMA 7. EL ESCAPARATE Y LA COMUNICACION VISUAL
7.1. LA COMUNICACION VISUAL. GENERALIDADES
7.2. LA PERCEPCION

TEMA 8. ESTILOS DECORATIVOS
8.1. INTRODUCCION

8.2. GRECIA

8.3. ROMA

8.4. EL ISLAM

8.5. INDIA

8.6. CHINA

8.7. JAPON

.8. EDAD MEDIA
9. RENACIMIENTO

.10. BARROCO

.11. ROCOCO

.12. ESTILO ADAM

.13. ESTILO IMPERIO

.14. ESTILO VICTORIANO

MA 9. ESTILOS DECORATIVOS ACTUALES
. INTRODUCCION

. ALGUNOS ESTILOS ACTUALES

.1. FRANCES

.2. PROVENZAL

.3. INGLES

4. MINIMALISTA

.5. COLONIAL

O OO WOWWOWOOo- 00 00 0O 00 00 O 0O

E
A
2
2
2
2
2
2

esefor.com || TIf: 913116040

¢/ Orense, 35 bajo Madrid 28020 pagina 5/7 © ESEFOR 2026



Disefio de escaparates m

ESCUELA EUROPEA DE FORMACION

9.2.6. ITALIANO
9.2.7. ROMANTICO

TEMA 10. LA IMAGEN COMERCIAL

10.1. INTRODUCCION ’

10.2. ELEMENTOS ESTABLES: AQUELLOS QUE NO PUEDEN CAMBIARSE, O NO DEBERIAN

10.3. ELEMENTOS DINAMICOS: AQUELLOS ELEMENTOS SUSCEPTIBLES DE MODIFICACION, YA QUE
IDEALMENTE DEBEN ADAPTARSE A

LOS CAMBIOS

10.4. IMPACTO SOCIAL

TEMA 11. PSICOLOGIA DE LAS VENTAS Y EL CONSUMIDOR
11.1. PSICOLOGIA ]

11.1.1. EFECTOS PSICOLOGICOS DE LA LUZ

11.1.2. EFECTOS PSICOLOGICOS DEL GRAFISMO

11.2. MOTIVACIONES Y MOTIVOS DE COMPRA

11.2.1. DISTINCION ENTRE MOTIVACIONES Y MOTIVOS
11.2.2. TIPOS DE MOTIVACION

11.2.3. MOTIVOS

11.3. SOCIOLOGIA

TEMA 12. MARKETING Y MERCHANDISING
12.1. MARKETING

12.1.1. CONOCIMIENTO DEL MERCADO
12.1.2. PERFIL DEL CLIENTE

12.1.3. CONOCIMIENTO DEL PRODUCTO
12.1.4. LA CALIDAD DEL PRODUCTO
12.1.5. EL ATRACTIVO DEL PRECIO

12.2. MERCHANDISING

TEMA 13. DIBUJO ARTISTICO Y TECNICO
13.1. INTRODUCCION )
13.2. DIBUJO ARTISTICO: NOCIONES BASICAS
13.2.1. EL TRAZO

13.2.2. EL ENCUADRE

13.2.3. EL ENCAJE )

13.2.4. LA COMPOSICION ]

13.2.5. LA TECNICA DE LA CUADRICULA
13.3. DIBUJO TECNICO: NOCIONES BASICAS
13.3.1. VISTAS

13.3.2. COTAS

13.3.3. ESCALAS

TEMA 14. DISENO Y PERSPECTIVA

14.1. PERSPECTIVA

14.2. LA PERSPECTIVA CABALLERA

14.2.1. TRAZADO DE PARALELAS

14.2.2. TRAZADO DE PERPENDICULARES
14.2.3. TRAZADO DE LINEAS A 45°

14.2.4. TRAZADO DE LINEAS A 30 Y 60 GRADOS
14.3. MATERIALES DE DIBUJO TECNICO

TEMA 15. FASES DEL DISENO DE UN ESCAPARATE
15.1. INTRODUCCION

15.2. LA IDEA

15.3. EL BOCETO

15.4. EL PROYECTO
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15.5. EL PRESUPUESTO

TEMA 16. NOCIONES DE INTERIORISMO COMERCIAL
16.1. INTRODUCCION .

16.2. NOCIONES BASICAS DEL DISENO DE INTERIORES
16.3. INTERIORISMO COMERCIAL

16.4. ANALISIS PREVIO

16.5. ESTETICA

16.6. ELEMENTOS FUNCIONALES

TEMA 17. EL MANIQUI
17.1. HISTORIA ’
17.2. TIPOS DE MANIQUIES Y OTROS SOPORTES

TEMA 18. TEJIDOS Y CORTINAJES

18.1. INTRODUCCION

18.2. DIFERENTES FORMAS DE UTILIZAR EL TEJIDO EN ESCAPARATISMO
18.3. USO DEL TEJIDO PARA AMBIENTACION DEL ESCAPARATE

18.4. CLASES DE TEJIDO

18.5. CORTINAJES

18.6. TIPOS DE CORTINAJES

18.7. TAPICERIAS

TEMA 19. ELEMENTOS DECORATIVOS
19.1. INTRODUCCION

19.2. ELEMENTOS ESTATICOS

19.3. ELEMENTOS CON MOVIMIENTO
19.4. ELEMENTOS VIVOS

TEMA 20. CALENDARIO PROMOCIONAL

20.1. GENERALIDADES

20.2. PROGRAMACION DE LOS ESCAPARATES

20.3. TIPOS DE ESCAPARATE SEGUN EL CALENDARIO PROMOCIONAL
20.4. VIGENCIA DE LOS ESCAPARATES

TEMA 21. EL DISENO DE ESCAPARATES PARA DIFERENTES SEGMENTOS DEL MERCADO
21.1. ELECTRODOMESTICOS

21.2. TEXTIL ]

21.3. FARMACIA Y COSMETICA

21.4. FOTOGRAFIA

21.5. ALIMENTACION

21.6. CALZADO )

21.7. JOYERIA Y RELOJERIA

21.8. FLORISTERIA
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